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BOLUME GENEL BAKIS

Kétu gunler icin kenara para koymak ¢ok eski bir gelenektir. Bir cok insan gelirinin belirli bir
yuzdesini acil durumlar, alinacak bir araba veya ¢ocuklarin gelecegi gibi nedenlerden dolayi
biriktirmeyi secer. Ama bir noktada sadece paralarini biriktirmek insanlara yeterli gelmez ve daha
da fazla kazang elde edebilecekleri bir yatirima girmeyi tercih edebilirler. Birey hangi yolu tercih
ederse etsin, aldig1 karardan sorumlu olmalidir.

BOLUM HEDEFLERI
Tasarruf ve yatirim arasindaki bagi géstermenin yani sira her iki aracin da bir finansal plan igin
olmasinin 6nemini géstermek.

BOLUMDEKI AKTIVITELERE HIZLI BIR BAKIS

Asagidaki tabloya bakarak kullanabileceginiz aktiviteleri inceleyiniz. Her aktivite aslinda
birbirinden bagimsiz oldudu icin tek tek veya birbiriyle beraber kullanilabilir. Katilimcilarin
gereksinimlerine paralel olarak ihtiyaclarini kargilayacaklarini disindagunuz aktiviteleri
segebilirsiniz.
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AKTIVITELER AMACLAR Katiimcilar sunlari yapacaktir:

1. Tasarruf ve Yatirrmin karsgilagtiriimasi * “Tasarruf’ ve “yatirim” terimlerinin arasindaki farki

anlamak.

* Bir finansal planin degerini anlamak.

* Basaril bir finansal planin yapilabilmesi igin
gerekli olan adimlari tanimak.

* Butgelerin neden énemli oldugunu anlatmak.

2. Kotii glinler igin para biriktirmek * Para biriktirmenin nedenlerini tanimlamak.

* Tasarruf ederken bununla ilgili sorun ve engelleri
tanimak.

* Paranizi tasarruf amaciyla nerede
degerlendirebileceginizi belirlemek.

3.1+ 1 =Tasarruf * Faiz turlerinin karsilastirihp kiyaslanmasi.

* Tasarruf yapmanin sonuglarini anlamak.
* Tasarruf yonetmeliklerini incelemek.

4. Uzun Vadeli Yatirrm Yapmak  Yatinm yapmanin amaglarini anlamak.

* Kisisel yatirnm hedeflerini belirlemek.

* Bir yatirnm yaparken sorulacak sorulari bilmek.
(guivenilirlik, kazang, stabilite, birikimlere ulasabilme
ve gesitlilik)

* Yatirnm yapilabilecek alanlari karsilastirip,
kiyaslayabilmek.

Bu bélumdeki etkinlikler sayesinde dgrenciler sunlari 6greneceklerdir.

W=

No ok

Yatirim ve tasarruf arasindaki iligkiyi ifade edebilmek.

Tasarruf ve yatinm yapmanin nedenlerini agiklayabilmek.

Yatirim alternatiflerinin risk faktorlerini, kazanglarini ve likit hale donistirebilirliginin
karsilastiriimasi.

Yatirimin alim ve satiminin nasil olacagini anlamak.

Yatirnimlardaki kazanci etkileyen faktérlerin ne oldugunu anlamak.

Yatirim bilgilerinin kaynaklarini degerlendirebilmek.

Yatirimcilari korumakla gdérevli olan kurumlari tanimak.

Bu bélimde 6gretilen bilgiler, ekonomi derslerinde dgretilen bir ¢ok prensip ile paralel
islemektedir.

1.

Uretim kaynaklari kisithdir. Dolayisiyla insanlar istedikleri her seye sahip olamazlar ve bunun
sonucunda bazi seyleri segip, bazilarindan fedakarlik etmek zorundadirlar.

Verimli bir karar verebilmek adina her alternatif igin ilave kazan¢ ve ek maliyet
karsilastiriimasinin yapilmasi zorunludur. Bir ¢gok karar aslinda her seyi biraz kismak veya
bazi seylerden biraz daha almakla alakalidir. Cok az karar bir seyin alinmasina tamamen son
verebilir. Ender olarak “ya hep ya hi¢” kararlar alinir.

Mal ve hizmetlerin dagilimi igin farkli metodlar kullanilabilir. Bunun igin sahislar ve hikimetler
ortak bir karara varmalidir.

Her katilan taraf fayda saglayacaksa serbest ticaret olusacaktir. Bu hikimetler, sirketler ve
sahislar arasi her tir ticaret icin gecerlidir.
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5. Pazar ekonomilerinde sahislarin ve gruplarin hedeflerine ulagmalari igin kurumlar olusur.
Bankalar, is¢i sendikalari, sirketler, adli sistemler, ve kar amaci glitmeyen kurumlar bunlardan
bazilaridir.

6. Para ticareti, borglanmayi, tasarrufu, yatirrmi ve mallar ile hizmetlerin degerlerinin
kiyaslanmasini kolaylastirir.

7. Bir pazar piyasasinda, kazanclari maliyetlerinden daha fazla oldugu durumlarda hikimet
politikalarinin bir ekonomik rold vardir.

DEGERLENDIRME TERCIHi

Asagida bir dizi soru bulacaksiniz. Bu sorulari istediginiz sekilde kullanabilirsiniz.

1. Her Unite i¢in, 6ncesinde veya sonrasinda bilgileri lgmek igin bir arag olarak kullanabilirsiniz.
Bu bélimde dogru cevaplar da verildigi icin testin sonunda bir sinif tartismasi yapilabilir.
Yanls cevaplar sizin igin sinifin durumu hakkinda bir gdsterge olacaktir.

2. Sinificinde anlatilacak konuya uygun bir soru ile derse baslayabilirsiniz. Daha sonra anlatima
girersiniz.

3. Bu sorulari ev 6devi olarak sinifa dagitabilirsiniz. BOylece bir sonraki ders ile ilgili sorular
cozulerek 6grenciler derse daha hazir olacaktir.

4. Her dersin bitiminde dersi sona erdirmek icin bir 6zetleyici calisma niteliginde sinifa bu
sorulari verebilirsiniz. Boylece katilimcilar 6grendikleri konuyu uygulama firsatini
bulacaklardir.

Ek B6lim 3 de sorularin tamamini ve dogru cevaplari bulacaksiniz.

1. Bir ¢ok insan beklenmedik masraf ve giderler i¢in kenara para koyar. Eger, Aslihan ile Tayfun
acil durumlar i¢in kenarda bir para bulunduruyorlarsa, hemen paraya ihtiya¢ duyduklari bir
durumda asagidaki yatirim tirlerinden hangisinde paralarina bir an evvel ulasmalari en zor
olurdu?

a) Cek hesabi

b) Mevduat hesabi

c) Evleri i¢in bir 6n 6deme olarak yatirdiklari
d) Hisse senetleri

2. Resat ve Murat ayni yastalar. Murat 25 yasindayken her sene 2,000 YTL ile tasarruf
yapmaya basladi. Resat ise hig para biriktirmedi. Her ikisi de 50 yasindayken, Resat emeklilik
dénemi icin paraya ihtiyaci oldugunu fark etti ve senede 4000 YTL para biriktirmeye basladi.
Murat ise her sene 2000 YTL biriktirmeye devam etti. Su anda her ikisi de 75 yasinda.
Emeklilik fonlarinda daha ¢ok parasi olan kimdir?

a) Her ikisi de tamamen ayni meblag parayi kenara koyduklari igin esit paraya sahiptir.
b) Resat ¢linkii o her sene daha fazla para biriktirdi.

¢) Murat ¢linkii o daha fazla para tasarruf edebilmistir.

d) Murat ¢linkli onun parasi daha uzun bir siirede bilesik faiz ile daha ¢ok artmistir.

3. Melih ve Arzu’nun yeni bir bebekleri diinyaya geldi. Dogum hediyesi olarak nakit para aldilar.
Bu parayi bebeklerinin gelecekteki egitim masraflari igin saklamak istiyorlar. Onlerindeki 18
sene i¢in en yuksek getirisi olacak yatirim tirl hangisi olabilir?

a) Milli piyango
b) Yastik alti
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¢) Kumbara
d) Vadeli Mevduat Hesabi

4. Asagida belirtilen araglardan hangisi genellikle harcama ile bagdastiriimaz?
a) Kredi kart
b) Nakit para
c¢) Hazine Bonosu
d) ATM Karti

5. Can ayda 1,000 YTL maas kazanacag! yeni bir is buldu. Bu paradan 450 YTL kira giderini ve
100 YTL ayhk mutfak masraflarini karsilamalidir. Ayrica her ay 100 YTL ulasim masrafi vardir.
Eger butcesinde her ay 50 YTL kiyafet, 75 YTL restoran giderleri ve 50 YTL de diger masraflarina
ayirmasi gerektigini distintyorsa, 700 YTL para biriktirmesi kag ayini alacaktir?

a)2 ay

b) 4 ay

C) 6 ay

d) 8 ay

6. Pelin calisarak niversite masraflari icin 7000 YTL biriktirmistir. Gelecek sene Universiteye
gitmek istemektedir ve tUm parasina ihtiyaci vardir. Asagida belirtilen yatirim turlerinden hangisi
onun Universite parasi i¢in en glvenlisidir?

a) Evinde bir dolaba kilitlemek

b) Hisse senedi

c¢) Evdeki kasa

d) Banka mevduat hesabi

7. Enflasyonda olabilecek ani bir artisa kargi asagidaki yatirim tirlerinden hangisi bir ailenin
yaptigi tasarrufun satin alma glcuini koruyacaktir?

a) Hisse senedi

b) Bankadaki mevduat sertifikasi

c) Devlet hazine bonolari

d) Sabit oranli ipotek altindaki bir ev.

evap anahtari:

C
1

2
3
4
5
6
7

OowOooo
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Aktivite 1

Tasarruf veya Yatirhm

TAVSIYE EDILEN SURE
50-60 dakika ayiriniz. Dinleyici kitlesine bagli olarak bu etkinlige ayiracaginiz sire degisebilir.
Bltce yapilandirma bolimu ek bir seans gerektirebilir.

AMACLAR
Katilimcilar sunlari 6greneceklerdir:

* “Tasarruf’ ve “Yatirim” terimleri arasindaki farki ayirt etmek.

* Bir finansal planin faydasini anlamak.

* Basaril bir finansal planin yapilabilmesi icin gerekli olan adimlari tanimak.
« Bitgelerin neden 6nemli oldugunu izah etmek.

GEREKLI OLAN MALZEMELER:
» Tepegdz sunumu projektdri ve ekran (eger bir projektér temin etmeniz mimkin degilse
elinizdeki tepeg6z sunum evrakindan fotokopi yapip sinifa dagitabilirsiniz.)
» Tepegdz sunumu seffaf kagitlar ve aktivite dékimanlari
* Bos seffaf tepegdz kagitlari veya beyaz tahta
» Tepegdz sunumu kalemleri (tahta kullanilacaksa tebesir, kagit kullanilacaksa kegeli
kalem)

GENIiS KAPSAMLI HAZIRLIK NOTLARI
Aktivite planini gdézden gegiriniz. Dinleyici kitlenizi g6z 6ninde bulundurup hangi aktiviteleri
kullanacaginiza karar verin.

Daha net olmasi agisindan tahtaya yazarken el yazisi yerine buyuk harfleri tercih edin.

Egitim notlarinda yazilan kelimeler ile dokimanlarda kullanilan terimler ayni olmayabilir.
Elinizdeki evraklari direk okumak yerine surekli farkli kelimelerle konusmaya 6zen gdsterin.

Tepeg6z sunumu 4’e destek olmak i¢in bdlgenizdeki bankalara, yatirim kurumlarina ve egitim
kuruluglarina ziyarette bulunun. Amacinizi anlatip brosir, tanitim kitapgiklari ve katilimcilara farkl
kaynaklarin varhigini gésterebilecek tim evraklari toplayin. Gazete reklamlarini da dahil etmeyi
unutmayin. Sinifta bunlari sergileyebileceginiz bir yer bulun. Bu etkinlikte bir cok ddkiiman
kullanihir. Her katihmci igin yeterli sayida dékiiman olduguna dikkat edin. Her zaman yedek olarak
birka¢ adet bulundurmaniz tavsiye edilir.
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Aktivite 1- Egitim Notlari

Tasarruf veya Yatirhm

Sunum Agillisi

+ Katilimcilara hog geldiniz deyin.

* Kisaca kendinizi tanitin.

* Bu grup veya sinifla ilk karsilasmaniz ise herkesin kendini tanittigi kisa bir tanisma sohbeti
baslatin.

» Kendinizi tanitirken adinizi katilimcilarin ders boyunca goérebilecekleri bir yere yazin. Bazi
ogrenciler heyecanlanip isminizi hatirlayamayabilirler. Siz onlarin isimlerini kullanmaya ¢aba
gOsterirken, size de isminiz ile hitap etmelerini tesvik edin.

Aktiviteye genel bir bakis
Bu etkinlikte tartisilacak olan konu basliklarini tekrarlayiniz:

* Tasarruf veya Yatirim
* Finansal Plan Yapmak
* Bitce olusturmak

Gorsel Yardimlar
Tepeg6z sunumu 1
Tasarruf veya Yatirim Hesabi

Tepeg6z sunumu 2

Tasarruf veya Yatirrm “Tepeg6z sunumu 1: Para mi biriktirmeli, yatirrm mi yapmah?”
kagidini kullanarak 6grencilerden hangilerinin para biriktirdigini, hangilerinin de yatirm
yaptiklarini belirleyiniz.

* Tasarruf tirleri ile ilgili cevaplarini tahtaya yaziniz.
* Her kategori icin parmak kaldirmalarini séyleyiniz.
» Tepeg6z sunumunu dersin sonunda 6zet yapmak igin saklayiniz.

Siniftan bir gonulli segip “tasarruf’ kelimesini tanimlamasini isteyiniz. Birkag cevabi dinleyiniz.
Daha sonra bir katilimcidan “yatirim” terimini tanimlamasini isteyiniz. “Tepeg6z sunumu 2:
Tasarruf veya Yatirnrm” | kullanarak iki mali terimin farkini anlatiniz. Finansal Plan kavramini
tanitiniz. Bunun bir yol haritasi gibi oldugunu izah ediniz. Olusturulup takip edildigi zaman
bireylerin kisa ve uzun vadeli mali hedeflerine ulagmalarini kolaylastirir. (Kisa vadeli hedefler; bir
DVD calar, kiglik kalin botlar ve mont satin almak veya tatile gitmek olabilir. Uzun vadeli hedefler
ise araba, ev veya egitim masraflari gibi daha énemli yatirimlari kapsar.)

Bir finansal plani olanlarin parmak kaldirmalarini isteyiniz. Bununla ilgili ikinci bir soru sorarken
katilimcilarin parmaklarini hala havada tutmalarini isteyiniz. “Finansal plani olanlariniz
arasindan kag¢iniz bunu yazili olarak yaptiniz?” sorusunu sorunuz.

Asagidaki sorulari kullanarak katilimcilar arasinda samimi bir sohbet baslatiniz. Bu tartismanin
amaci bir finansal plani olusturan kritik maddelerin arasinda bir anlagsmaya varmaktir. Eger higbir
katihmcinin hazirladidi bir finansal plani yoksa, o zaman sorulari sunu yansitmak tzere tekrardan
dlzenleyiniz.
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Yazili olarak finansal plani bulunan katilimcilar igin sorular:

1. Bu yazil finansal plani ne kadar zaman énce yaptiniz?

2. Buyazih olan plandan énce yazili olmayan daha belirsiz bir planiniz var miydi?
3. Yazil olmayan plandan yazili olan finansal plana ge¢menizi ne sagladi?

4. Yazih bir finansal plana sahip olmanin avantajlari nelerdir?

Tim katimcilar igin gegerli olan sorular:

1. Aileler finansal plan olusturma stirecine dahil edilmeliler mi? Neden?

2. Birey ne zaman finansal planini olusturmahdir?

3. Bir finansal plan ne kadar sik gdézden gegirilip gerekirse uyarlanmalidir?

4. Bir finansal plan iginde hem kisa vadeli (tasarruf) hem de uzun vadeli (yatirim)
stratejileri barindirmali midir?

Bu sorular sayesinde katilimcilar finansal planlarin bir oturulusta yazilmadiklarini ve bir kere
yazildiktan sonra kalici olmadiklarini kavramalidir. Katihmcilari bu tartismadan dolay! tebrik
ediniz.

Gorsel Yardimlar

Dokiiman 1

Basaril bir finansal plan olusturmak
Dokiiman 2

Mali hedeflerimi belirlemek

“Doékiiman 1: Basgarili bir finansal plan olusturmak” kagidini dagitiniz. Bu 6nceki tartismanin
bir 6zeti sayilacaktir. Bu dékimanda belirtilen 7 nokta konusunda katilimcilari cesaretlendirin.

» Katihmcilarin ellerindeki kagitlara ileride kullanmak tzere notlar almalarini sdyleyiniz.
* Listeye ilave etmek isteyebilecekleri hususlarin olup olmadigini kontrol ediniz.

» Konuyu baglamak igin, bir finansal planin aktif oldugu sirece etkisinin olacagini
vurgulayiniz.

» Hayatlarindaki kisa ve uzun vadeli mali hedeflere ulagsabilmek igin finansal planin ¢ok
onemli oldugunu tekrardan vurgulayiniz.

Bir finansal plan hakkinda diisiinmeye basladiklarina gére bu konudaki disiinceleri not
etmelerinin akillica olacagini katilimcilarla paylasip, “Doékiiman 2: Mali Hedeflerimi Belirlemek”
adl kagidi dagitiniz.

» Dokidmanin Gzerinden gegip, onlardan yapilmasini beklenenleri anladiklarindan emin
olunuz

» Katilimcilara formu tamamlayabilmeleri i¢in yeterli zaman taniyiniz.

» Sinif igcinde dolasip yardima ihtiya¢ duyanlarla ilgileniniz.

« Zaman dilimini yazarken katilimcilar, paraya ihtiya¢c duyacaklari zamani dusunmelidir.
Dokiuman 2’yi sona erdirmek icin yazdiklarini paylagsmak isteyen olup olmadigini sorunuz. Hig
kimse gonulli olmazsa kagidi iyice incelemeleri igin biraz daha zaman veriniz. Finansal

planlarinin “canli” olduklarini ve sartlariniz degistikgce planinizin yeniden uyarlanabilecegini
hatirlatiniz. Bir finansal planin Gzerinden bir banka veya mali danisman ile gegcmek faydali olabilir.
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Gorsel Yardimlar
Tepeg6z sunumu 3 Finansal Plan Destegi

“Tepeg6z sunumu 3: Finansal Plan Destegi” kagidini finansal planlama igin gerekli olan
kaynaklari tanitmak igin kullaniniz.

* Toplanan kaynaklarla ilgili bilgileri katihmcilarla paylasarak tepeg6z sunumunun
kapsamini pekistiriniz.

» Katilimcilarin bazi malzemeleri incelemek i¢in evlerine gétirmelerine izin veriniz.
» Eyleme ge¢cmeden dnce bir mali adimi iyice degerlendirmenin gerekliligini vurgulamayi
unutmayin. Katilimcilarin finansal planlarinin bir uzman tarafindan dogrulugunun
kanitlanmasinin dnemini hatirlatin. Katilimcilar yardim almak i¢in danisacaklari kisi ile
mutlaka rahat ¢alisacaklarindan emin olmalidir.
Daha sonra bir finansal planin basarili olmasi igin gerekli olan seyin bir BUTGE olusturmak
oldugunu paylasin. Uzun ve kisa vadeli mali hedeflerine ulagsabilmek igin harcama aliskanliklarini
anlamalari gerekir.
Su sorulari sorun:
* Maasinizi nerelere harcadiginizi gergekten biliyor musunuz?
* Bazi faturalarinizi 6deyemediginiz durumlarda paranizin nerelere gittigini merak ettiniz
mi?

Bir butcesi olan katilimcilarin ellerini kaldirmalarini sdyleyiniz.

* Butcesi oldugunu sdyleyenlerin parmaklarini havada tutmalarini sdyleyin ve bu bltceye
sadik kalip kalmadiklarini sorun. “Evet” diyenlerin diger ellerini kaldirmalarini isteyin.

* Tek eli havada olanlara neden bir bitceleri olup da ona uymadiklarini sorunuz.
Asagidaki sorulari sinifa yonlendirerek buitge hakkinda bir tartisma basglatiniz.

1. Bir butceye sahip olmanin amaglari nelerdir? Cevaplar farkl olabilir ama sunlari
barindirmalidir:

* Bireyin veya ailenin harcamalarini organize eder.

* Bireyin elinde olandan daha fazla para harcamasini engeller.
* Giderlerin gelirlerle dengelenmelerini saglar.

» Paranin nerelere harcandigini tanimlar.

2. Dengeli bir bitce nedir? (Gelir = Giderler + tasarruf olan bir bitge)

Gorsel Yardimlar
Doékiiman 3 Aylik Bitgemi Olusturmak (5 sayfadan olusur)

Tepeg6z sunumu 1 Tasarruf veya Yatirnm Hesabi
“Dokiiman 3: AYLIK BUTGEMi OLUSTURMAK?” adli kagidi katilimcilara dagitiniz.
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« islevsel bir bltceyi olusturmanin zaman alacagini izah ediniz. Yani derste ayrilacak vakit
yetmeyecektir. Ama bir bltceyi olusturan maddelerin Uzerinden gegerek birey eve gittigi zaman
kendisiyle ilgili rakamlari toplayip bir bitgeyi rahatlikla olusturabilecektir.

« Katilimcilara ilk batcelerinde tahmini rakamlar kullanmanin normal oldugunu hatirlatin. Belirli bir
zaman gegctikten sonra ve dikkatli bir takip ardindan, katilimcilar harcama aligkanliklarini tam
olarak belirleyip giderlerini dogru olarak belirleyebileceklerdir.

* Aylik butcelerine odaklandiklarinda bireyler su anki harcamalarini daha kolay izleyeceklerdir.
Dagitilan kagidi kullanarak, her kategori ve kalemin tzerinden geginiz.

» Kagidi incelerken tartismalari tesvik ediniz.

 Katilimcilarin her alanda ne kadar harcama yaptiklarini tahmin etmelerini isteyiniz.

Katilimcilarin zaman ayirarak bir batge olusturmalarini cesaretlendiriniz.

* Finansal Planlarini yapilandirabilmek icin bltceleri olmayan katilimcilarin bir butce
olusturmalarinin gerekliligini vurgulayiniz.

* Butcgeleri olan 6grencilerin de ellerindeki bitgenin Gzerinden gegmelerini 6nerin. Hangi alanlari
gelistirebileceklerini ve finansal planlarina ulasmak i¢in neyi farkl yapabileceklerine bakmalarini
tesvik edin.

Bltce tartismasini sona erdirmek igin, katilimcilara, bir bitce ile finansal plan arasinda nasil bir
bag goérdiklerini sorunuz.

« Cevaplar farkl olabilir ama bir bat¢enin bireyin harcamalarini takip etmek igin faydali oldugunu
mutlaka barindirmalidir. Boylelikle bireyler veya aileler butcelerini asan masraflara girmezler.

* Bir butceye sadik kalmak ayrica giderlerin kisilabilecegi alanlari gérmelerini de sagdlayacaktir.
Boylelikle kisa ve uzun vadeli mali hedeflere ulasmak daha kolaylasacaktir.

Kapanis

Dersin en basindaki “Hesap” tepeg6z sunumuna deginerek katilimcilara nasil cevap verdiklerini
dustinmelerini isteyiniz. Acaba bu yeni bilgilerle o zaman verdikleri cevabi degistirmek isteyip
istemediklerini sorunuz.

Herkese katilimlarindan dolayi tesekkir ediniz ve diger derslere gelmeleri igin tesvik ediniz.
Bilgileri olmalari agisindan gelecekte yapilacak seanslar hakkinda kisa bir 6n bilgi de
sunabilirsiniz.

Citigroup Birikim Egitimi, Tiim haklar1 sakhdir.
Citigroup Tiirkiye, 2006



AKTIVITE 1- TEPEGOZ SUNUMU 1

Parayi biriktirmeli mi? Yatinnm mi yapmah?

AKTIVITE 1- TEPEGOZ SUNUMU 2

Tasarruf veya yatirbm

Citigroup Birikim Egitimi, Tiim haklar1 sakhdir.
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TASARRUF

 Kisa vadelidir.
* Harcamayi erteler.
* Guvenlik uyarilari vardir.

YATIRIM

 Uzun vadelidir.

* Gelecekte kar elde etme
beklentisi ile parayi bir seyle
degqistirir.

* Risk faktorleri barindirir.
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AKTIVITE 1- DOKUMAN 1

BASARILI BiR FINANSAL PLAN
OLUSTURMAK

1. Mimkun oldugu kadar erken baslayiniz.
2. Hedeflerinizi belirleyiniz.

» Gergekci olunuz.

* Ne istediginizi ne zaman istediginizi ve ne kadara mal olacagini
tanimlayiniz.

* Hem kisa hem de uzun vadeli hedeflerinizi dahil ediniz.

+ Aile bireylerini bu tartismaya dahil ediniz.

3. Hem kisa hem de uzun vadeli stratejileri dahil ediniz.

* Her arzulana hedef icin bir strateji belirlenmelidir.
* Kisa vadeli hedeflerin uzun vadeli hedeflere ulagsmakta bir adim
olabilecegini hatirlayiniz.

4. Planinizi destekleyen, isleyen ve pratik bir bit¢eniz olsun.

* Duzenli olarak her dénemde belirli bir parayi kenara koymaya kendinizi
adayin.

* Maasinizdan otomatik kesintiler yapmayi veya sabit bir tutar tasarruf

etmeyi dusunun.

5. Bu plani diizenli olarak gozden gegiriniz

* Gerekli gordikge planinizin Gzerinden gegerek duzeltmeler yapiniz.
* Esnek olunuz.

6. Planiniz Uzerinde galisirken arastirmalarinizi yapiniz. Firsatlari
ve segenekleri duslinup esnek olunuz.

7. Planinizi yaziya dokiinuz.
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AKTIVITE 1- DOKUMAN 2
FINANSAL HEDEFLERIMI BELIRLEMEK

Bir finansal plan olusturmak i¢in ilk adimi atiniz. Sizin kisa ve
uzun vadeli mali hedefleriniz nelerdir? Bu hedeflere nasil
ulagsmayi planliyorsunuz? Planlama surecinize, hedef ve
stratejilerinizi diistinerek baslayiniz.

FINANSAL HEDEFLER:

Benim kisa vadeli hedeflerim:

Amaglar Gereken tutar Zaman dilimi

Benim uzun vadeli hedeflerim:

Amaglar Gereken tutar Zaman dilimi

Finansal Stratejiler

Asagida belirtilen seyleri yaparak kisa vadeli hedeflerime ulagmayi planliyorum:

Asagida belirtilen seyleri yaparak uzun vadeli hedeflerime ulagmayi planliyorum:
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AKTIVITE 1- TEPEGOZ SUNUMU 3

FINANSAL PLAN DESTEGI

* Profesyonel Yardim- Bankalar
* Okullar ve Kurslar

* Medya

* Internet
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AKTIVITE 1- DOKUMAN 3- Sayfa 1

AYLIK BUTCEMI OLUSTURMAK

Talimatlar:

1. Birinci kolona uygun olan YTL degerlerini yaziniz.

2. Her ayin sonunda ikinci kolona gergeklesmis olan degeri not ediniz.

3. ikinci kolondan birinci kolonu gikartip arada ki farkin eksi veya arti olup
olmadigina bakiniz. Bu rakami da tg¢uncu kolona yaziniz.

AY: 1 2 3
Biitcelenen tutar Harcanan tutar Fark

SABIT GIDERLER

Barinma

Kira

Diger (aciklayin)

ULASIM

Araba borg 6demeleri (araba, kamyon vs.)

Diger (aciklayin)

Sigorta

Saglik

Hayat

Oziirltlik/Uzun vadeli bakim

Diger (aciklayin)

Cocuk bakimi

Cocuk bakimi/Bakici

Cocuklarin nafakasi

Diger (aciklayin)

SABIT GIDERLER TOPLAMI (Buradaki
rakamlari bitce 6zetindeki uygun yerlere
gegiriniz.)

PERIYODIK SABIT GIDERLER ( Genelde
yilda bir duizenli olan giderlerdir. Aylik
masrafi hesaplamak icin yillik gideri 12’ye
béliniz.)

Barinma

Emlak Vergileri

Sigorta (ev sahibi veya kiraci olarak)

Diger (aciklayin)

ULASIM

Esas arag

Plaka masraflari

Ehliyet

Kayit islemleri
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Sigorta

ikinci arac (Motosiklet, kamyon, araba gibi
diger tim ulasim araglarini dahil ediniz)

Plaka masraflari

Kayit islemleri

Sigorta

Benzin/Toplu tagima giderleri/Taksi/Park
etme

Diger (aciklayin)

DEGISKEN GIDERLER (devamlilidi olan
ama meblaglari degisken olan masraflardir.
Rakami bulmak igin yillik gideri 12 ye
bélin.)

Barinma

Kamu hizmetleri

Isinma

Elektrik

Su

Kanalizasyon

Cop

Geri donlsim

Telefon

Temel hizmet

Sehirler arasi konusma

Cep telefonu

Diger (aciklayin)

Gida

Genel gida ve yiyecek malzemeleri

Ev digindaki yiyecekler

Sirket yemekleri

Okul yemekleri

Restoranlarda yenilen 6ginler

Diger (aciklayin)

Tibbi giderler (sigorta kapsaminda
olmayan giderleri dahil ediniz.)

Doktor

Disgci

Receteler

Goézluk

Tibbi faturalar ( ameliyat gibi)

Diger (aciklayin)

Giysi

Yeni kiyafetler

Temizlik (camasir yikama + kuru
temizleme)

Terzi- duzeltmeler ve tamirler

Diger (aciklayin)

Egitim
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Okul parasi, basvuru Ucretleri, egitim
kurslari

Kitaplar, Magazinler, Gazeteler vs.

Diger (agiklayin)

Bagislar

Din

Yardim kuruluslari

Diger (aciklayin)

Kisisel harcamalar

Berber- kuafor

Cocuklarin hargliklari

Hediyeler/Cicek (dogum gind, yildénimleri,
vs.)

Sigara

Alkol (bira, sarap, vs)

Diger (aciklayin)

Eglence

Sinema, Konser, Spor misabakalari,
Maglar

Kablolu yayin/Uydu hizmetleri

internet Hizmetleri

Loto/piyango

Spor salonlari/ Saglk kulUpleri

Tatiller/Seyahatler

Diger (agiklayin)

Spor ve hobiler

Diger masraflar

Evcil hayvan bakimlar

Posta ve kargo

Cek masraflari

Havaleler vs.

Diger (aciklayin)

BORGCLAR (diger yerlerde dahil edilmemis
olanlar)

Egitim borclari

Kisisel Borglar

Kredi Karti #1

Kredi Kartl #2

Kredi Kartl #3

Diger (aciklayin

TASARRUFLAR VE YATIRIMLAR

Tasarruflar

Yatirimlar
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BUTCE OZETI

Talimatlar

* Bundan 6nceki sayfalarda buldugunuz toplam rakamlari asagidaki butce
Ozetindeki uygun hanelere yerlestiriniz.

* 1-5 arasindaki rakamlari toplayip aylik bir toplam rakama ulagin.

« Uglincl kolonu dikkatlice inceleyiniz. Giderlerin azaltiimasini gerektirecek
bir yer var m1? Artan bir fark varsa eger bu bir tasarruf alani olarak
belirlenebilir mi?

Sabit Giderler

Periyodik Sabit Giderler
Degisken Giderler

Borglar

Tasarruflar

TOPLAM AYLIK MUHASEBE
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AKTIVITE 2

Kétii Giinler igin Tasarruf Etmek

TAVSIYE EDILEN SURE
50-60 dakika ayiriniz. Dinleyicilere bagl olarak bu sire degisebilir.

AMACLAR

Katilimcilar sunlari 6grenecektir:
+ Para biriktirmenin nedenlerini tanimlamak.
» Tasarruf ederken bununla ilgili sorun ve engelleri tanimak.
* Paranizi tasarruf edebileceginiz yerleri belirlemek.

GEREKLIi OLAN MALZEMELER:
» Tepegdz sunumu projektdrt ve ekran (eger bir projektdr temin etmeniz mimkin degilse
elinizdeki tepeg6z sunum evrakindan fotokopi yapip sinifa dagitabilirsiniz.)
» Tepeg6z sunumu seffaf kagitlari ve aktivite dokiimanlari
* Bos seffaf tepeg6z kagitlari veya beyaz tahta
» Tepeg6z sunumu kalemleri (tahta kullanilacaksa tebesir, kagit kullanilacaksa kegeli
kalem)

GENIiS KAPSAMLI HAZIRLIK NOTLARI

Aktivite planini gézden gegiriniz. Dinleyici kitlenizi g6z éninde bulundurup hangi aktiviteleri
kullanacaginiza karar veriniz.

Daha net olmasi agisindan tahtaya yazarken el yazisi yerine bayuk harfleri tercih edin.

Egitim notlarinda yazilan kelimeler ile dokimanlarda kullanilan terimler ayni olmayabilir.
Elinizdeki evraklari direk okumak yerine surekli farkli kelimelerle konusmaya 6zen gosteriniz.

Bu etkinlik gesitli evraklar kullanilarak uygulanacaktir. Her katilimci igin yeterli sayida dékiiman
olduguna dikkat edin. Her zaman birka¢ yedek bulundurmaniz tavsiye edilir.

AKTIVITE 2- Sunum Notlari

Kotu glinler igin tasarruf yapmak

Sunum Agilisi
+ Katilimcilara hos geldiniz deyin.
* Kisaca kendinizi tanitin.
* Bu grup veya sinifla ilk karsilasmaniz ise herkesin kendini tanittigi kisa bir tanisma
sohbeti baslatiniz.
» Kendinizi tanitirken adinizi katilimcilarin ders boyunca gérebilecekleri bir yere yaziniz.
Bazi 6grenciler heyecanlanip isminizi hatirlayamayabilirler. Siz onlarin isimlerini
kullanmaya caba gosterirken, size de isminiz ile hitap etmelerini tegvik edin.
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Gorsel Yardimlar
Tepeg6z sunumu 1
Kétu gunler icin tasarruf yapmak

Tepeg6z sunumu 2
Para biriktirme sebepleri

“Tepego6z sunumu 1: Kotii glinler icin Tasarruf Yapmak” kagidini kullanarak dersin
kapsayacagi konulara genel bir bakis sunun. Tartismada gegecek olan tg¢ konunun yer aldigi
daireyi inceleyin.

« K6t ginler igin para biriktirme kavraminin yansitildign “
kimlerin duydugunu sorunuz.

Ak akge kara gln i¢indir” atas6zinU

* Bu atas6zinden anladiklarini paylagmalarini isteyiniz.

* Bireyler ¢ok farkli cevaplar verebilirler ama 6zet olarak su sonuca variimalidir. Harcamalar
ertelenirse bir kisi kot gunler icin yani calisamayacagi veya acil nakit paraya ihtiya¢ duyabilecegi
durumlar i¢in kenarda para biriktirmis olacaktir.

« Katilimcilara gelirlerinin bir kismini biriktirmek igin nasil yollara bagvurduklarini sorunuz.

« Katilimi tesvik edin ama kimseyi konusmak icin zorlamayin. Paylasilacak her turli bilginin
siniftaki herkese fayda saglayacagini hatirlatin.

Her katilimcinin bir kagit Usttine gelirlerinin bir kismini neden biriktirdikleri ile ilgili iki sebep
yazmalarini isteyiniz.

» Gorevi yerine getirmeleri igin bir iki dakika izin veriniz.
» Katilimcilarin nedenlerini paylagmalarini isteyiniz.
» Tahtaya cevaplari not ediniz.

“Tepeg6z sunumu 2: Para biriktirmenin nedenleri” adli aktiviteyi kullanarak tepeg6z
sunumunda yazili olan maddelere uyup uymadigini kontrol etmelerini isteyiniz.

» Kendi kisisel sebeplerini dort ana sebeple bagdastirip bagdastirmadiklarini sorunuz.

» Sinif igerisinde dolasip, tepeg6z sunumundaki uyan nedenlerin Uzerine isaret koyunuz.

* Her kategoriyi katiimcilarin katkilariyla inceleyiniz. Hig isaretlenmemis olan tasarruf alanlarina
dikkat ¢ekip tartismayi surdiriniz.

Katilimcilara paralarini biriktirmeden evvel kendilerine ne tip sorular sorduklarini sorunuz.
Cevaplar farkl olacaktir ama parayi ve gelirlerini kontrol disinda birakmamak konusunda
kendilerine glivenmedikleri cevaplara yansiyacaktir.

Gorsel Yardimlar

Ddékiiman 1

Tasarruf konusundaki kaygilariniz
Dokiman 2

Tasarruf alanlar

Doékiman 3

Tasarruf Araglari

Tepeg6z sunumu 3

Tasarruf yapilabilecek yerlerin incelenmesi
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“Dokiuman 1: Tasarruf sorunlari ve kaygilari” kagidini tartismanizin odak noktasi olarak
kullaniniz.

* Bu eglestirme etkinliginin amaci her kayginin tanimini yapabilmektir.
« Katilimcilardan onlar igin en dnemli olan kaygiyi belirlemelerini isteyiniz.
« TUm cevaplari not ettikten sonra en dnemli ve en dnemsiz olan kaygilarin bir listesini yapiniz.

“Doékiiman 2: Tasarruf alanlan” kagidini kullanarak bes adet 6rnegin Gzerinden geginiz.
“Dokiiman 3: Hangi finansal araglarla tasarruf yapilabilir?” kagidini her katilimciya dagitiniz.

* Dokiiman 2’yi bir referans olarak kullanarak her duruma uygun olan tasarruf alanlarini
belirleyiniz.

- Cevaplar:

Durum 1 - Sigorta

Durum 2 — Mevduat hesabi
Durum 3 — Para piyasalari hesabi
Durum 4 — Mevduat hesaplari

“Tepeg6z sunumu 3: Tasarruf yapilabilecek yerlerin incelenmesi” kagidina bakarak tasarruf
tUrlerinin bir 6zetini yapiniz. “Doékiiman 2: Tasarruf alanlar” kagidinda verilmis olan tanimlari
kullanarak her tasarruf alanini degerlendiriniz. Bunlar kisiye bagl olarak farkli dederlendirilecektir.
Her katilimcidan bunlar hakkinda iyice bilgi topladiktan sonra karar vermesini isteyiniz.

Kapanig
Bu seansi katilimcilara su soruyu yonelterek kapatiniz: Tasarruf yapmak sizin igin gergekten
ne anlam ifade ediyor?

Herkese katilimlarindan dolayi tesekkir ediniz ve daha sonraki derslere gelmeleri igin tesvik
ediniz. Eger sonraki dersler planlanmigsa onlar hakkinda kisa bir bilgi veriniz.
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AKTIVITE 2- TEPEGOZ SUNUMU 1

~ KOTU GUNLER
ICIN TASARRUF YAPMAK

Sebepler

¢ 2

Araclar Kaygilar

L
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AKTIVITE 2- TEPEGOZ SUNUMU 2

Tasarruf Yapmanin Sebepleri

 Beklenmedik Acil durumlar
icin hazir olmak.

- lleride pahali uriinler
alabilmek.

* Emekliligi garanti altina almak.

« Yatirim firsatlari icin plan
yapmak.
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AKTIVITE 2- DOKUMAN 1
TASARRUF SORUNLARI VE KAYGILARI

Kaygi ile dogru buldugunuz tanim arasinda bir gizgi gizip eslestiriniz.

KAYGILAR TANIMLAR
-+ - Tasarruf konusunda bazi kisitlamalarin

Guvenllk varligi. Bu sinirlamalar yuksek bir ana
para sartl veya minimum bir tutarin
hesapta bulundurulma sarti olabilir.
Devlete elde edilen faiz gelirine bagl

KISItIamaIar olarak bir ddeme yapmak.

leils Yatirilmis olan paranin hizli ve masrafsiz

leldlte olarak hesaptan ¢ekilebilmesi.
Tasarruflarin devlet glvencesinde

Kazanclar sl

Ve rgiler Tasarruflardan elde edilen kazanclarin

vergilendiriimesi. Faiz ve kar payi bunlara
iki ornek sayilabilir.
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Aktivite 2- Dokiman 2

TASARRUF ALANLARI

ALANLAR TANIMLAR

Mevduat Hesabi * Degisken kar oranlari
* Paraya kolay ulagabilmek
* En basit tasarruf etme yolu

Para piyasasi hesaplari * Bir tur mevduat hesabidir

» Bazen daha yuUksek faiz orani uygulanir.
« Tum yumurtalarinizi ayni sepete
koymayip, paranizin bir kismi igin tavsiye
edilir.
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Aktivite 2- Dokuman 3

Nerede para biriktirilebilir?

Talimatlar:
Asagida anlatilan durumlari gézden gegiriniz. Tasarruf alternatifleri arasindan uygun oldugunu
distndiguniz birini seginiz.

Hazine bonolari

Mevduat hesabi

Durum 1

Nese maasinin igcinden belirli bir tutari biriktirmek istiyor fakat yagli ebeveynlerinin bakimindan da
sorumlu oldudu igin acil bir durum meydana gelirse tasarrufuna hemen ulagsmak isteyebilir. Nese,
hem faiz geliri elde edip, hem de gerektiginde fazla bir zarar etmeden parasini gekebilecegi
nereye yatirmahdir?

Durum 2

Hakan gunlik gazetedeki finans reklamlarini okuyordu. Hakan’in bir tasarruf hesabi var, ama bu
hesap ¢ok yiksek faiz getirmiyor. Bu ylzden, tasarruf hesabindaki paranin bir kismini daha ¢ok
faiz kazanabilecegi bir yere aktarmak istiyor; ama bir taraftan da parasinin glivende ve istedigi
zaman ulasilabilir olmasini istiyor. Bu birikimi yapabilmek i¢in ¢ok fazla ¢alisti ve dolayisiyla onu
kaybetme riskini almak istemiyor. Hakan i¢in en iyi tasarruf segenegi nedir?

Durum 3

Can 2 sene 6nce kendi isini kurdu, ve en sonunda kar etmeye basladi. Kari ¢ok fazla olmasa da,
Can artik parasini faiz kazanacagi ve sigortali olacagi bir yere yatirmak istiyor. Ayni zamanda
isiyle ilgili acil bir ihtiyag olursa parasini hemen kullanabilmeyi de istiyor. Can igin birikimini
degerlendirebilecegi en uygun yol nedir?

Durum 4

Yaz sona ermistir ve o sezon igin Hakan ¢im bicme isine ara verecektir. lyi bir sezon gecirmistir.
Hakan simdiki hesabindan memnun olsa da, parasinin belirli bir kismini daha yliksek faiz geliri
elde edebilecegi ama parasinin da givende olacagi bir tasarruf tirlyle degerlendirmek
istemektedir. Calistigi bankanin personeli ile konusmus ve farkli alternatifleri arastirmistir. Bir
segenek iyi géziikmektedir. lyi bir faiz getirisi vardir ama parasina iki sene dokunmamasi
gerekmektedir. Hakan hangi alternatifi degerlendirmektedir?

Durum 5

Merve liseden mezun olunca babaanne ve dedesi ona hediye olarak bir miktar para verdiler.
Merve’nin su an paraya ihtiyaci yok. Bu parayi emekli olunca diinya turu yapabilmek i¢in yatirim
olarak kullanmak istiyor. Merve, parasini hem faiz kazanacagi, hem hikimet tarafindan
korunacagi, hem de faiz Ustiinden vergi 6demek zorunda kalmayacag: bir yere yatirmak istiyor.
Merve sonra faiz Ustiinden gelir vergisi 6demek zorunda kalacagini anladi, ama emekli olana
kadar bu fonlari kullanmak zorunda degil, dolayisila sorun yok. Merve hangi secenegi
distntyor?
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Aktivite 2- Tepegoz Sunumu 3

Tasarruf yapilabilecek yerler

Birden 10 a kadar ( bir en duguk 5 en yuksek olmak
Uzere) asagida belirtilen tasarruf alanlarini

siralandiriniz.

Tasarruf turi

Giivenlik

Ulasilabilirlik

Kazang

Mevduat Hesabi

Hazine Bonolari

Yukarida belirtilen degerlendirmelere gore
paranizi nasil biriktirirdiniz? Neden?
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AKTIVITE 3

1 + 1 = Tasarruf

TAVSIYE EDILEN SURE
50-60 dakika ayiriniz. Gerekli olacak olan sire dinleyicinize gére degisecektir.

AMACLAR
Katilimcilar sunlari 6grenecektir:

* Faiz turlerinin karsilastirihp kiyaslanmasi.
* Tasarruf yapmanin sonuglarini anlamak.
* Tasarruf yonetmeliklerini incelemek.

GEREKLI OLAN MALZEMELER:

» Tepegdz sunumu projektdrt ve ekran (eger bir projektdr temin etmeniz mimkin degilse
elinizdeki tepeg6z sunum evrakindan fotokopi yapip sinifa dagitabilirsiniz.)

» Tepeg6z sunumu seffaf kagitlari ve aktivite dokiimanlari

* Bos seffaf tepeg6z kagitlari veya beyaz tahta

» Tepeg6z sunumu kalemleri

GENIi$ KAPSAMLI HAZIRLIK NOTLARI

Aktivite planini gézden gegiriniz. Dinleyici kitlenizi g6z éniinde bulundurup hangi aktiviteleri
kullanacaginiza karar veriniz

Daha net olmasi agisindan tahtaya yazarken el yazisi yerine blyuk harfleri tercih ediniz.

Egitim notlarinda yazilan kelimeler ile dokimanlarda kullanilan terimler ayni olmayabilir.
Elinizdeki evraklari direk okumak yerine surekli farkli kelimelerle konusmaya 6zen gdsterin.

Bu etkinlikte dokimanlar kullanilir. Her katilimcli igin yeterli sayida dékiman olduguna dikkat edin.
Her zaman birka¢ yedek bulundurmaniz tavsiye edilir.
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AKTIVITE 3- EGITIM NOTLARI

1 + 1 = Tasarruf

Sunum Agihisi

» Katihmcilara hos geldiniz deyiniz.

* Kisaca kendinizi tanitiniz.

* Bu grup veya sinifla ilk karsilagsmaniz ise herkesin kendini tanittigi kisa bir tanisma
sohbeti baslatiniz

» Kendinizi tanitirken adinizi katilimcilarin ders boyunca gorebilecekleri bir yere yaziniz.
Bazi 6grenciler heyecanlanip isminizi hatirlayamayabilirler. Siz onlarin isimlerini
kullanmaya ¢aba gosterirken, size de isminiz ile hitap etmelerini tegvik ediniz.

Aktiviteye genel bakis
Bu etkinlikte tartisilacak olan konularin tGzerinden geginiz:

Tasarruf gelirleri
* FAIZ
72 Kurali
Basit
Bilesik

« ETKILERI
Faiz oranlari

Katilimcilara “ylzde” teriminin iyi bir hizmet veya servis karsiliinda bir kisiye 6dedigimiz bir oran
oldugunu hatirlatiniz.

+ Ornegin biz bankadan para édiing aliriz bu parayi kullanmak igin bankaya belirli bir
yuzde (faiz) oderiz.

» Eger bir magazadan bir televizyon satin alirsak, paranin tamamini 6demeden belirli
yuzdelerle (faiz orani) 6demekte anlasabiliriz.

Ama buglinki dersimizde, “ylzde” kavramina farkl bir agidan bakmak istiyoruz. Paramizi bir
mevduat hesabina veya baska bir tasarruf aracina yatirdigimiz zaman, biz paramizi baska birine
0ding vermis oluyoruz. Burada da paramizi kullanmalarina kargilik bir faiz talebinde bulunma
hakkimiz doguyor.

Katihmcilara 72 Kuralini anlatarak derse baslayiniz. Bu formul anaparanizin ne zaman ikiye
katlanacagini merak ettiginiz zaman kullanilacak bir formuldur.

72 Kurali: Anaparanin ne zaman ikiye katlanacagini bulmak igin, 72'yi faiz oranina ye boliniz.

Ornek: % 5 faiz ile para yatirdiginizi varsayalim.
72 bolu 5 =14.4 sene
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Gorsel Yardimlar
Tepeg6z sunumu 1

Faiz tirleri

Dokiiman 1

Basit Faiz ve Bilesik Faiz
Dokiiman 2

Kazancin tasarrufa etkileri

“Tepeg6z sunumu 1: Faiz Tirleri” kagidini kullanarak faiz turlerini tanitiniz.

“Doékiiman 1: Basit faiz ve bilesik faiz” kagidini kullanarak her iki faiz turi arasindaki farki
gOsteriniz.

+ Katilimcilara finansal kurumlarin farkh sekilde faiz hesaplari yaptiklarini hatirlatiniz
(gunlik, aylik, vs.).

+ Bankalarin faiz hesaplamalarini agiklamalari beklense de paranizi yatirmadan énce bir
banka memurundan faiz hesaplama stireglerini anlatmasini isteyiniz. Bu banka personeli
sizin paranizin nasil islem gordiguni size anlatmakta istekli olacaktir.

+ Katiimcilara faiz oraninin rakamini bilmenin yeterli olmadigini nasil bir faiz hesaplamasi
yapildiginin bilinmesinin de ¢cok dnemli oldugunu hatirlatiniz (gunlak, aylk, yillik veya
baska bir metotla).

“Dokiiman 2: Kazancin Tasarrufa Etkileri” kagidini dagitiniz. Tasarrufun gelisebilmesi igin
Onemli olan unsurun ona 6zel bir muamele yapmak oldugunu soéyleyiniz. Gerekmedikge mevduat
hesabindan para ¢ekilmemelidir.

Kapanis

Birka¢ dakikanizi dizenli ve surekli para biriktirmenin mali giivenceniz agisindan gerekliligini
anlatmak icin ayiriniz.

Herkese katilimlarindan dolayi tegekkur ediniz ve diger derslere gelmelerini tesvik ediniz. Eger
sonraki dersler belirlenmigse ders konulari hakkinda kisa bir bilgi verebilirsiniz.
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AKTIVITE 3- TEPEGOZ SUNUMU 1

FAIZ TURLERI

Hangi kazanci tercih edersiniz? Aradaki fark nedir?

Birinci tip Ikinci tip
Meblag Meblag
X +
Faiz Kazanilan Faiz
X =
Zaman Yeni Meblag
= X
Kazang Faiz
X
Zaman
Kazang
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AKTIVITE 3- DOKUMAN 1

BASIT FAIZ veya BILESIK FAIiz

BASIT

* Formul:
Meblag x Yilhk Faiz x Zaman = Kazang

» Faiz SADECE en basta yatirilan ana para
uzeriden hesaplanir. Kazanilan faiz geliri hesaba
katiilmaz.

» Genellikle yillik olarak hesaplanir.
BILESIK

* Formul:
Meblag + Kazanilan faiz x Faiz x Zaman = Kazang

* Faiz HEM anapara (ilk basta yatirilan para)
uzerinden HEM DE kazanilan faiz geliri Uzerinden
hesaplanir.

 Faiz gunluk, aylik, veya yillik olarak bilesik faize
tabi tutulabilir. Bu kuruma baghdir.
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AKTIVITE 3- DOKUMAN 2

KAZANCIN TASARRUFLARA OLAN
ETKISI

Hic, bankada para tasarrufu yapmanizin gticina diastindiiniiz mi? Her 100 YTL nin nasil
farkl bir sekilde degerlendigini anlamak icin bu tabloyu inceleyiniz. Eger hi¢ para
cekilmez ve bilesik faiz tlrll uygulanirsa, ne kadar zaman sonra paraniz iki katina veya
Uc katina katlanmis olur. Bu paranizi tasarruf etmenizin iyi bir fikir oldugunu géstermekte
midir?

BILESIK FAIZ TABLOSU
Donemler 1% 3% 5% 6% 8%
1 101.00 103.00 105.00 106.00 108.00
2 102.01 106.09 110.25 112.36 116.64
3 103.03 109.27 115.76 119.10 125.97
4 104.06 112.55 121.55 126.25 136.05
5 105.10 115.93 127.63 133.82 146.93
6 106.15 119.41 134.01 141.85 158.69
7 107.21 122.99 140.71 150.36 171.38
8 108.29 126.68 147.75 159.38 185.09
9 109.37 130.48 155.13 168.95 199.90
10 110.46 134.39 162.89 179.08 215.89
11 111.57 138.42 171.03 189.83 233.16
12 112.68 142 .58 179.59 201.22 251.82
13 113.81 146.85 188.57 213.29 271.96
14 114.95 151.26 197.99 226.09 293.72
15 116.10 155.80 207.89 239.66 317.22
16 117.26 160.47 218.29 254.04 342.59
17 118.43 165.28 229.20 269.28 370.00
18 119.61 170.24 240.66 285.43 399.60
19 120.81 175.35 252.70 302.56 431.57
20 122.02 180.61 265.33 320.71 466.10
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AKTIVITE 4

Uzun Vadeli Yatirnmlar

TAVSIYE EDILEN SURE
50-60 dakika ayiriniz. Dinleyici kitlenizin ihtiyaclari dogrultusunda bu stire degisebilir.

AMACLAR
Katilimcilar sunlari 6greneceklerdir:
* Yatirnm yapmanin amaglarini anlamak.
* Kisisel yatirim hedeflerini tanimlamak.
* Bir yatirnm yaparken sorulacak sorulari bilmek (gUvenlik, kazang, istikrar birikimlere
ulasabilme ve cesitlilik).
* Yatinnm yaplilabilecek alanlari kargilastirip, kiyaslayabilmek.

GEREKLI OLAN MALZEMELER:
» Tepeg6z sunumu projektodri ve ekran (eger bir projektér temin etmeniz mimkiin degilse
elinizdeki tepegdz sunum evrakindan fotokopi yapip sinifa dagitabilirsiniz.)
» Tepeg6z sunumu seffaf kagitlari ve aktivite dékimanlari
* Bos seffaf tepeg6z kagitlari veya beyaz tahta
» Tepeg6z sunumu kalemleri

GENIiS KAPSAMLI HAZIRLIK NOTLARI

Aktivite planini gézden gegiriniz. Dinleyici kitlenizi g6z 6nunde bulundurup hangi aktiviteleri
kullanacaginiza karar veriniz.

Daha net olmasi agisindan tahtaya yazarken el yazisi yerine blyuk harfleri tercih ediniz.

Egitim notlarinda yazilan kelimeler ile dékimanlarda kullanilan terimler ayni olmayabilir.
Elinizdeki evraklari direk okumak yerine surekli farkli kelimelerle konusmaya 6zen gosteriniz.

Bu etkinlikte gesitli evraklar kullanilacaktir. Her katilimci icin yeterli sayida dékiman olduguna
dikkat edin. Her zaman birkag yedek bulundurmaniz tavsiye edilir.

Eger grubunuz Aktivite 1’deki (“Dokiiman 2: Finansal hedeflerimi belirlemek”) finansal
hedefleri belirleme alistirmasini daha 6nceki derslerde yapmadiysa, bu alistirmayi burada
kullanmayi disunebilirsiniz. Bu aktiviteye dahil edilmistir. Arzu ederseniz bir tekrar yapma
amaciyla da tizerinden gegebilirsiniz.

Uzun Vadeli Yatirnmlar

Sunum Agillisi
 Katilimcilara hosgeldiniz deyiniz.
* Kisaca kendinizi tanitiniz.
* Bu, grup veya sinifla ilk karsilagsmaniz ise herkesin kendini tanittigi kisa bir tanisma
sohbeti baslatiniz.

Citigroup Birikim Egitimi, Tiim haklar1 sakhdir.
Citigroup Tiirkiye, 2006



» Kendinizi tanitirken adinizi katilimcilarin ders boyunca gorebilecekleri bir yere yaziniz.
Bazi 6grenciler heyecanlanip isminizi hatirlayamayabilirler. Siz onlarin isimlerini
kullanmaya ¢aba gosterirken, size de isminiz ile hitap etmelerini tesvik ediniz.

Aktiviteye Genel Bakig

Bu etkinlikte gegen konularin bir tekrarini yapiniz:
* Yatirirm yapma nedenleri
* Yatirim Hususlari
*Yatinnm Kaygilari
*Yatirm Alanlari

Gorsel Yardimlar

Tepeg6z sunumu 1

Tasarruf veya Yatirm

Tepeg6z sunumu 2

Yatirim alanlari

Ddékiiman 1

Yatirim araglarinin ézellikleri

Dokiiman 2

Bir yatirirm yapmadan 6nce sorulacak sorular

“Tepeg6z sunumu 1: Tasarruf veya Yatinm” adli kagidi iki yatirim tirt arasindaki farki
g6stermek amaciyla kullanarak (bir 6nceki etkinlikte géstermis oldugunuz) konunun bir 6zetini
yapiniz.

* Su fikri dne surdnuz: Bir gok insanin gelirlerinin belirli bir yizdesini biriktirmeleri
Onemlidir ama ¢ogu daha sonraki adima ge¢gmek ister —yatirnm yapmak.

* Bu fikri destekleyen katilimcilarin ellerini kaldirmalarini isteyiniz.

* Buna inanma sebeplerini sorunuz.

“Tepeg6z sunumu 2: Yatirim alanlari” kagidini kullanarak katilimcilar arasinda yatirimlar
hakkinda temel bir bilgi olusturun. Tepeg6z sunumundaki listeyi kullanarak farkh yatirim tirleri ile
ilgili neler bildiklerini katihmcilara sorunuz.

“Dékiiman 1: Yatinm araglarinin 6zellikleri” evrakini dagitip bu bilgilerin Gzerinden geginiz ve
katiimcilara sonradan kullanmak Gzere notlar almalarini sdyleyiniz.

“Dékiiman 2: Bir yatinm yapmadan 6nce sorulacak sorular” kagidini dagitip, bir sinif
tartismasi yapmalarini isteyiniz.

» Daha 6nce mali hedeflerin belirlenmesinin gerekliligini vurgulayiniz.

* Bir karar verip yatirma girmeden 6nce tim alternatiflerin arastiriimasi gerekliligini
hatirlatiniz. Asla anlamadigdiniz bir yatirrma girmeyiniz.

» Mali hedeflerinizi uygun yatirim tird ile eslestiriniz.

Kapanig

Gorsel Yardimlar
Dokiiman 3
Finansal hedeflerimi belirlemek

“Dékiiman 3: Finansal hedeflerimi belirlemek” adli kagidi dersi sona erdirmek igin kullaniniz.
Katilimcilar daha evvelki bir derste bu evraki tamamlamislarsa, o zaman bu kagidi dersi tekrar
etmek amaciyla da kullanabilirsiniz.
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Artik katihmcilar bir gok yatirim ve tasarruf alanlari ve gesitleriyle tanistiklari i¢in belki de kisa ve
uzun vadeli mali hedeflerinde bir degisiklik yapabilirler.

Herkese katilimlarindan dolayi tesekkur ediniz ve diger derslere gelmelerini tesvik ediniz. Eger
sonraki dersler belirlenmigse ders konulari hakkinda kisa bir bilgi verebilirsiniz.
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AKTIVITE 4- TEPEGOZ SUNUMU 1

PARAYI BIRIKTIRMELI Mi?
YATIRIM MI YAPMALI?
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TASARRUF

 Kisa vadelidir.
* Harcamayi erteler.
« Guvenlik uyarilari vardir.

YATIRIM

 Uzun vadelidir.

* Gelecekte kar elde etme
beklentisi ile parayi bir seyle
degqistirir.

* Risk faktorleri barindirir.
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AKTIVITE 4- TEPEGOZ SUNUMU 2

YATIRIM ARACLARI

e Hisse senetleri

e Hazine Bonolari

e Yatirnm Fonlari

e Emeklilik Fonlari
e Emlak
 Tasinabilir Mallar
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AKTIVITE 4- DOKUMAN 2

Yatirnm araclarinin ozellikleri

HiISSE SENETLERI

* Bir sirkete sahip olmaktir.

* Bir sirkete ait hisse senetlerine sahip olan kigiler o sirketin ortagi sayilir.
* Bu hisselerden elde edilen payiniza diusen kazanca kar hissesi denir.

» Kazangclar surekli degistiginden yatirim riskli olabilir.

» Sadece uzun vadeli hedefler igin kullaniimahdir.

Bonolar

* Bir bor¢glanmayi, borg senedini temsil eder.

* Devlete veya bir sirkete sinirli bir stire igin borg verilmis bir paradir. Geri 6deme kosullari
Onceden belirlenmistir.

* Bonolar sirket bonosu veya hazine bonosu olabilir.

* Gelirleri hisse senetlerine oranla daha sabittir.

* Hisse senetlerine gére alinan risk daha dusuktir.

Banka Fonlari

* Profesyonel olarak ydnetilirler.

« Bir gok yatirirmcidan para toplayip, hisse senetleri, hazine bonolari, ve diger yatirm turlerine
yatirim yapilr.

« Yatirimcilar bu profesyonel hizmet icin bir Gcret 6derler.

+ Satin almak ve satmak kolaydir.

« Kar oranlari ve i¢erdikleri risk icindeki yatirnm araglarina baghdir.

« Satin alinan yatirimlar genellikle gok cesitli alanlara dagitiimistir.

Emeklilik Planlari

* Bireylerin galismayacaklari donemleri g6z 6niinde bulundurarak, maaslarinin bir bélimanu
kenara ayirmalaridir.
* Bir ¢ok taru vardir. Emeklilik sigortalari, gayrimenkul alma gibi.
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* Risk faktéri emeklilik yatirrminin tiriine gére degismektedir.
Emlak

 Ev sahibi olmak hisse senetleri kadar degisken olmasa da yine de kayip riski barindirir.
» Enflasyona karsi koruma saglar.
 Paraniza ¢abuk ulasmaniz kolay degildir. Satis kolayliklari pazarin durumuna goére degisir.

Tasinabilir Mallar

* Arz ve talebe bagl olarak bazi mallarin alinip satilmasiyla ilgilidir.
* Araba, antikalar, degerli seyler bunlara dahildir.
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AKTIVITE 4- DOKUMAN 2

BIR YATIRIM YAPMADAN ONCE
SORULACAK SORULAR
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. GUVENLIK — Bu yatirim araci ne kadar
guvenlidir?

. KAZANC — Ne tip kazang bekleyebilirim?
. ISTIKRAR — Ne tipte bir risk barindirir?

. BIRIKIMLERIN ULASILABiLiRLiGi — Eger
ihtiyacim olursa parama ulasabilir miyim?
Ne kadar zaman alir? Parami hizli almamin
bir bedeli var midir?

. CESITLILIK — Yatinmlarim farkli alanlara
yayllmis durumda mi? Riskimi dagitmis
oluyor muyum?
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AKTIVITE 4- DOKUMAN 3
FINANSAL HEDEFLERIMI BELIRLEMEK

Bir finansal plan olusturmak icin ilk adimi atiniz. Sizin kisa ve
uzun vadeli mali hedefleriniz nelerdir? Bu hedeflere nasil
ulagsmayi planliyorsunuz? Planlama surecinize, hedef ve
stratejilerinizi diislinerek baslayiniz.

FINANSAL HEDEFLER:

Benim kisa vadeli hedeflerim:

Amaglar Gereken tutar Zaman dilimi

Benim uzun vadeli hedeflerim:

Amaglar Gereken tutar Zaman dilimi

Finansal Stratejiler

Asagida belirtilen seyleri yaparak kisa vadeli hedeflerime ulagsmayi planliyorum:

Asagida belirtilen seyleri yaparak uzun vadeli hedeflerime ulagmayi planliyorum:
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